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LABORAN EN ZONAS REMOTAS

CIS busca el 25% del mercado de
administracion de campamentos

—Compaiia francesa bus-
cit cerrarnuevos acuerdos
en el Perti en los proximos
meses. Mercado de cate-
ring dirigido a zonas de di-
ficil acceso mueve USS
300 millones.
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Antes de llegar a Lima, Ju-
lien Salas, vicepresidente
gjecutivo de operaciones y
dedesarrollode Catering In-
ternational & Services
(CIS), cerrd un contrato en
Canada y.otro en Maurita-
nia, ambos por varios cién-
tos de millones de dolares.

¢0ué hace CIS? "Adminis-
[ramos CEIl'.IJ.PﬂII'I.EIltDS BenzZo-
nas remotas del mundao™, se-
nald el ejecutivo de origen
francés.

El trabajode lainstitucion
incluye una gamade labores
enlas operaciones que reali-
zan compafiias en las zonas
mas remotas y complicadas
del planeta.

Minas en Africa, platafor-
mas de extraccién de petrd-
leo en el medio de algin
océano u obras eléctricas o
gasiferas a varios miles de
metros sobreel nivel del mar.

Hasta esas zonas hay que
llevar alimentos, adminis-
trar la luz, el agua, el des-
agiie, la limpieza. Para esa
tarea, hay que contratar per-
sonal y formar la cadena lo-
gistica que permita levar
adelante una obra.

“Los contratistas no estin
interesados en resolver pro-
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Julien Salas, de CIS, negocia contratos en sector construccion.

El mayor problema es

la ausencia de recursos
humanos. Es un pals

en desarrollo, en el que
encontrar talentos es muy
dificil. Hay una distancia
muy grande entre las
escuelas y las compafifas.

blemas de administracion
de campamentos”, apunta
Salas.

Estamosen Pert

CIS llegd al Perii el afio pasa-
do, inicid operaciones en
agosto-en la construccién
de una hidroeléctrica en la
sierra-, ¥ ya maneja ocho
campamentos en el Peni. El
mercade peruanc es apete-

La comida
peruana y los
extranjeros

L

El ejecutive de CIS, Jullen
Salas, sefiala que en
muchos contratos hay
trabajadores de varias
nacionalidades, por lo que
cuentan con Cocineros
que deben conocer las
costumbres de la gente,
pero “hay casos en los
que debemos enviar un
cheff para que capacite a
la gente localmente. Este
no o3 el caso del Peri.

En algunos campamentos
aqui damos una opcidn
de carne asada, porque

a todos no les gusta la
comida peruana”, agregé
No obstante,

que la comida peruana
podria ser incluida en el
meni que sirven en otros
campamentos del mundo.

cible. “Es sumamente im-
portante paracompafiasde
Nuestro tpo,

IS siempre ha considera-
do el ingreso al Pert porque
€s Un pais con un crecimien-
to econdmico sostenible”,
sefiala Salas,

Enel Perti se mueven USS
300 millones en la adminis-
tracion de campamentos.
“Nosotros queremos renerel

25% del mercado en dos
afios”, precisa el ejecutivo,
quien espera cerrar seis o
siete grandes contratos en
los praximos meses. Esta
eslarazdn de su presencia,
asi como la de otros altos
ejecutivos en Lima.

En el mercado ya hay
presencia de otras cuatro
compaiiias internaciona-
les, asf como de jugadores
peruanos. ClSapuntaaen-
trar a laborar en campa-
mentosdelossectores cons-
truccidn, mineria o el mer-
cadodel gas.

CIS esunadelas
empresas mas
grandes del mundo
en surubro. Nacid
hace 22 afos en
Franciayoperaen
32 paises.

“Los grandes contratis-
tas le han dado mucho pe-
soalos gueles dan este ser-
vicio. Quieren incluir a las
comunidades en los pro-
yectos v las empresas de
administracion de campa-
mentos”, puntualizd.

£Y los precios?

Nohay una tarifa. Cadazo-
na, cada proyecto tiene su
propia particularidad.

Lasdecisiones de cusinto
cobrar se toman seglin la
accesibilidad del proyecto,
el nimerode personas que
senecesitan para adminis-
trar un campamento, asi
como los proveedores.

Un proceso de negocia-
cidn dura al menos seis
meses, debidoa la comple-
jidad de los proyectos.




